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SINOPSIS

Este manual tiene como objetivo facilitar su actividad comercial, su actividad
vendedora, descubriendo al ?comercial? que todo ser humano lleva dentro. Es una
guía para todos aquellos que desean constituir una empresa, desarrollarse
profesionalmente o dedicarse a la actividad comercial. Abogados, médicos,
economistas, fontaneros, electricistas, comerciantes, etc. tendrán en este libro el
descubridor de sus virtudes comerciales.

No basta con tener un buen producto para vender, no basta con tener una
formación excelente o conocimientos especializados: lo importante es saber vender
y saber venderse....
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