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SYNOPSIS

En el contexto actual, en donde la consabida globalizacién acerca las posiciones y
el conocimiento de paises, empresas y particulares hasta extremos hasta hace
poco insospechados, sumado a la existente situacion econdémica mundial,
consideramos casi imprescindible que las empresas espafiolas busquen nuevos
mercados, nuevos clientes y nuevas vias de negocio, dando los pasos necesarios
para lograr su efectiva internacionalizacion.

Y en este intento de internacionalizar a nuestras empresas y la actividad econémica
espafiola donde hemos advertido que las licitaciones internacionales constituyen
una oportunidad para conseguir estos fines, si bien este ?sector? todavia muy poco
conocido entre el tejido empresarial espafiol pese a los mads o menos recientes
esfuerzos por parte de los organismos publicos de difundir su papel.

Este libro pretende ofrecer una presentacion de qué son las instituciones
multilaterales internacionales, quiénes las forman, qué actividades desarrollan y
cémo una empresa espafiola puede empezar a participar en estas licitaciones y
sacar provecho de las oportunidades de las oportunidades de negocio que
generan, si bien en todo momento se debe ser consciente que, como en muchos
negocios, el camino no es facil ni se obtienen resultados en un plazo inmediato. Sin
embargo, la constancia y el esfuerzo en el desarrollo de estos ?nuevos mercados?
a buen seguro reportaran resultados satisfactorios a quienes se atrevan a iniciar
este camino....
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